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Proposals, conditions and compromise in French
French B2 (upper intermediate) · Worksheet

Name: ______________________________   Date: ____________   Class: ________

Level: French B2 (CEFR upper intermediate) · Standards: CEFR B2, Spoken interaction

Problem 1 Complete the proposal (easy)

Complete with de, d' or d'un / d'une.

Que diriez-vous ______ réduction de 5 % ?1.
Je vous propose ______ reporter la réunion.2.
Que diriez-vous ______ déjeuner ensemble ?3.
Que diriez-vous ______ rendez-vous mardi ?4.

Problem 2 Match sentence and function (easy)

Match each sentence in the picture (a–d) with its function: 1 refusing, 2 closing the deal, 3
suggesting, 4 conceding.

a. Et si nous partagions les frais ?b. Je ne peux pas aller au-delà de 900 €.

c. Marché conclu ! d. Je baisse mon prix, en contrepartie...

Four things said at the table.

Problem 3 Que or de? (easy)

Complete with que or de after à condition.

Je paie à condition ______ vous m'envoyiez la facture.1.
Elle accepte à condition ______ voir le devis.2.
Nous restons à condition ______ le prix baisse.3.
Il signe à condition ______ lire le contrat.4.
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Problem 4 Subjunctive after the condition (easy)

Complete with the subjunctive of the verb in brackets.

Je suis d'accord à condition que vous ______ (livrer) avant le 8.1.
Elle signe à condition que nous ______ (signer) ensemble.2.
Il accepte pourvu que vous ______ (avoir) un délai.3.
Je viens à condition que le fournisseur ______ (être) disponible.4.

Problem 5 Si, then the future (easy)

Choose the correct verb form.

Si vous acceptez, nous (livrons / livrerons / livrerions) demain.1.
Si vous baissez le prix, nous (commanderions / commanderons / commanderaient) plus.2.
Si elle revient lundi, je lui (parle / parlerai / parlerais) du budget.3.
Si le client signe, nous (fêterons / fêtions / fêterions) ça.4.

Problem 6 Negotiation vocabulary (easy)

Match each French word with its English meaning: 1 un acompte, 2 un devis, 3 un délai, 4
céder; (a) estimate, (b) deadline, (c) to give way, (d) deposit.

Problem 7 Suggest in French (easy)

Translate into French.

What if we met on Friday?1.
How about a discount of 10%?2.

Problem 8 Rewrite with à condition que (medium)

Join the two sentences with à condition que.

Nous payons. Vous livrez avant vendredi.1.
Je signe. Le contrat est relu par un juriste.2.
Elle reste. Nous augmentons son salaire.3.

Problem 9 Rewrite with à condition de (medium)

Join the sentences with à condition de; the subject is the same.
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Je signe. Je relis le contrat.1.
Nous acceptons. Nous fixons la date ensemble.2.
Il vient. Il peut partir avant 17 h.3.

Problem 10 Au cas où (medium)

Complete with the conditional.

Au cas où le fournisseur ______ (retarder) la livraison, nous ______ (annuler) la commande.1.
Au cas où vous ______ (avoir) une question, je ______ (rester) joignable.2.

Problem 11 Find the mistake (medium)

Correct each sentence.

Je signe à condition que vous livrez à temps.1.
Nous acceptons à condition de vous payez en deux fois.2.
Je vous propose que nous reporter la réunion.3.
Au cas où vous serez en retard, prévenez-moi.4.

Problem 12 Reading: an email to a workshop (medium)

Read the email, then answer the three questions in English.

Objet : proposition de calendrier

Bonjour Monsieur Lemaire, nous avons bien reçu votre devis de 4 800 €. Le prix nous convient,
mais le délai de six semaines est trop long pour notre ouverture du 15 septembre. Que diriez-
vous de livrer en deux fois : la moitié des meubles le 25 août, le reste début octobre ? Nous
accepterions un acompte de 40 %, à condition que la première livraison soit complète. Au cas
où vous ne pourriez pas respecter cette date, nous devrions chercher un autre atelier.
Cordialement, Awa Diallo

What does Awa find acceptable?1.
What does she propose instead of one delivery?2.
What is her condition for the deposit?3.

Problem 13 Translate into English (medium)

Translate into English.

Nous pouvons faire un geste sur le prix, en contrepartie d'un contrat de deux ans.1.
Je crains que ce ne soit pas possible avant le mois prochain.2.
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Rencontrons-nous à mi-chemin : 3 000 €.3.

Problem 14 Put the dialogue in order (medium)

Put the four lines in the right order.

D'accord, marché conclu. Je vous envoie le contrat demain.a.
Je peux descendre à 2 300 €, à condition que vous commandiez dix unités.b.
Bonjour, votre tarif de 2 600 € dépasse notre budget.c.
Dans ce cas, nous passons commande dès lundi.d.

Problem 15 Choose the right linker (medium)

Choose the best expression.

Nous baissons le prix ; ______, nous demandons un paiement immédiat. (en contrepartie /1.
pourtant / d'ailleurs)
Je suis prêt à céder sur le délai ; ______, le prix reste fixe. (de mon côté / en revanche / par2.
hasard)
Ce n'est pas possible. ______ nous reporter la signature ? (Que diriez-vous de / Je vous3.
interdis de / Il faut que)

Problem 16 Translate with conditions (hard)

Translate into French.

We will sign on Monday provided that you send the final version.1.
She agrees to leave early on condition of working Saturday.2.
In case the client refuses, we would look for another buyer.3.

Problem 17 Write a counter-proposal (hard)

A buyer likes the delivery time of offer B but wants the price of offer A. Write two French
sentences: one with Que diriez-vous de, one with à condition que.

Offre A
2 600 €

délai : 6 semaines
paiement à la commande

Offre B
2 900 €

délai : 2 semaines
paiement à 30 jours

Two offers for the same shelves.
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Problem 18 Unless (hard)

Translate, once with sauf si and once with à moins que: We will sign Friday unless the client
changes his mind.

Problem 19 Refuse politely (hard)

A supplier asks 15% more. Write three to four French sentences (40–60 words) that refuse
politely, give a reason, and make a counter-proposal with en contrepartie.

Problem 20 Email to an employer (hard)

Write a French email (70–90 words) to a future employer. Ask to start on 1 March instead of 1
February. Use Je vous propose de, one à condition que and one au cas où.
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